
	
  
SUMMARY 

Para empresa espñaola en fase de expansión, bucamos un coordinar comercial pra 
llevar a cabo funciones de gestion, coordinación, venta y otras tareas realcionadas con 
area comercial. El perfil del candidato corresponde a un profesional con experiencia en 
ventas, dominio de catalán y castellano, conocimientos medios de Inglés y usuario 
experto de CRM y programas de gestión interna. Inici Abril 2015.	
  

COMPANY DESCRIPTION	
   	
  
Empresa española en fase de expansión que produce material médico básico de venta en farmacias, 
hospitales, centros médicos y otros. 	
  

JOB DESCRIPTION	
   
Responsable de la gestión diaria del equipo de ventas ubicado en el territorio español.	
  
Gestión del nuevo sistema informatico de monitoria¡zación y planificación de visitas. 
Visitas y negocición con clientes clave de la empresa. 
75% tareas comerciales – 25% tareas de gestión. 

EXPERIENCE	
  
Experiencia en ventas y liderazgo de equipos. 
Usuario avanzado de informática. 
Buenas dotes comunicativas. 
Residencia en Manresa o cercanías. 

EDUCATION	
   	
  

Formación superior especializada en ventas y/o infromática. 

LANGUAGES	
   	
  

Catalán, Español e Inglés. 

SKILLS	
   	
  

MAC and PC. Fast learner, good planner, team worker.  
Autonomous worker, trustworthy, hands on attitude and not 9 to 5 mentality.	
  	
  

CONTRACT	
  
ASAP. Full time. 

SALARY	
  
Approximately 4500 € max. gross per month. 

CONTACT	
  
Send your CV to: Esther Sancho, match@inamat.net	
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